
Product Growth Officer
START: ASAP ONSITE: STUTTGART/ HYBRID

Outgoing & überzeugend Deep dive from day one „Never-give-up“-Mentalität

Vorteile

Deine Qualifikationen

 Kommunikativ  Bereit  Belastbar

Aufgaben

Send uns deinen Lebenslauf und dein Anschreiben bis zum 15.05.2026 an: career@imted-ai.com
Weitere Informationen findest du auf unserer Website: https://imted-ai.com/

Begeisterst du dich für Green AI, Nachhaltigkeit und zukunftsweisende Technologien? Wir
sind ein dynamisch wachsendes Startup und entwickeln einen KI Energieassistenten, der

Unternehmen dabei hilft, ihren Energie- und Wasserverbrauch zu reduzieren und ihre
Nachhaltigkeitsziele effizient zu erreichen. Jetzt suchen wir eine teamorientierte

Persönlichkeit, die uns auf unserer Reise unterstützt!

Customer Discovery und Unterstützung bei der Akquise: Führe Interviews mit
potenziellen Kund:innen und identifiziere wertstiftende KI-Anwendungsfälle
Übersetze Kundenbedürfnisse und Pain Points in überzeugende Sales-Pitches
Gestalte aktiv die Produktvision und Roadmap mit – auf unserem Weg zur Series-A-
Finanzierung

Sehr motiviert, in einem 
Start-up-Umfeld zu arbeiten 

Verhandlungssicher Deutsch, 
gute Englischkenntnisse

Werde Teil eines der vielversprechendsten
Startups Europas
Flexible Arbeitszeiten und hybrides Arbeiten
Deutschlandticket
Faire Vergütung plus Möglichkeit auf
Unternehmensanteile 

Studium im Bereich
Wirtschaftsingenieurwesen, Wirtschaft, BWL,
Informatik oder vergleichbar, mit Interesse an
den genannten Aufgaben.

Erfahrung im B2B-Vertrieb und in der
Produktentwicklung sind von Vorteil
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